Questionnaire sur les modes de commercialisation a destination des
producteurs de Forez-Est

La Communauté de Communes de Forez-Est a pour souhait de développer les
circuits de proximité sur son territoire. Afin de mieux connaitre Uoffre alimentaire
locale, nous avons besoin de connaitre vos débouchés de vente et vos besoins.
Nous avons la possibilité d’aider sur la création ou développement d’ateliers de
transformation. Ce questionnaire est anonyme, seul un traitement collectif des
données sera effectué.

Nous vous remercions par avance de votre participation.

Question 1 -\Vous étes producteur de : (production principale)

[J Culture de céréales (a l'exception du riz), de légumineuses et de graines
oléagineuses

[ Culture de légumes, de melons, de racines et de tubercules

(1 Culture de fruits a pépins et a noyau

I Culture de plantes a épices, aromatiques, médicinales et pharmaceutiques
[ Elevage d'autres bovins et de buffles

[ Elevage de porcins

[0 Exploitation forestiere

0 Aquaculture en eau douce

[ Elevage de vaches laitiéres

[ Elevage d'ovins et de caprins

[ Elevage de volailles

1 Viticulture
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Question 2 - Quel est le nom de votre exploitation ?.......ccceeeviiieiieeienieeeeinennnn.

Question 3 - Certains des produits de votre exploitation sont-ils sous signes de
qualité (y compris Agriculture Biologique) ?

O Oui

0 Non

LTAULIE & weeeeeeieeie et ereeeeeees

Question 4 - Si oui, précisez le label: .....ccccccevvvuennnnenne.

Question 5 - Transformez-vous tout ou partie de votre production ? (abattage
compris)

O Oui
[ Non

Question 6 — Souhaiteriez-vous transformer une partie de votre production ?

O Oui
LJNon
0 Transforme déja

Question 7 - Quels sont les freins a la transformation de votre production ?

1 Manque de temps

[0 Manque d’espace pour avoir un atelier de transformation sur
Uexploitation et/ou manque d’un atelier de transformation collectif a
proximité

[0 Manque de financement pour le matériel

[ Pas de frein

LTAULIE e et eeeteeeeeeeeeee e

Question 8 - Quelles sont les modes de commercialisation de vos productions ?

[0 Coopératives

[0 Grandes surfaces

[0 Magasins spécialisés (Vie Claire, Biocoop, etc)
1 Marchés plein vent

[0 Magasins de producteurs

0 Vente a la ferme

O Epiceries, supérettes locales

O AMAP

[J Restauration collective

[0 Restauration commerciale

LTAULIE : eeeiiei et e et eeeeceeeeeeeenes

Question 9 - quelle est la part de produits vendus sur les marchés ?

0 0%

O Entre 1 et 25%
1 Entre 25 et 50%
O Entre 51 et 75%
I Plus de 75%



Question 10 - Si vous vendez vos produits sur un ou des marchés, sur quelles
CommuNes 2...ceueveienciiinieennnns

Question 11 - Quelle est la part de produits vendus en direct a la ferme ?

[10%

L1Entre 1 et 25%
(1 Entre 25 et 50%
[JEntre 51 et 75%
0 Plus de 75%

Question 12 - Quels sont les avantages de la vente sur marchés ? (Plusieurs
réponses possibles)

I Meilleure rémunération

1 Contact social

[1Valorisation des produits

LT AULIE & i e

Question 13 - Quels sont les freins de la vente sur marchés ? (Plusieurs réponses
possibles)

0 Equipement de matériel (camion, étale, caisse enregistreuse...)
] Horaires contraignants

[0 Manque de temps

[0 Ratio temps / rentabilité peu avantageux
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[1 Pas de frein

Question 14 - Quels avantages de la vente a la ferme ? (Plusieurs réponses
possibles)

1 Meilleure rémunération

1 Contact social

(1 Valorisation des produits

I 0} 4 £ TN

Question 15 - Quels freins a la vente a la ferme ? (Plusieurs réponses possibles)

(1 Pas d’espace approprié

[1 Horaires contraignants

[0 Manque de temps

[J Ratio temps / rentabilité peu avantageux
LT AULIE & et ieeiceeeeeeee e eeeee s eene e e eneeenneenanes

[ Pas de frein
Question 16 - Souhaiteriez-vous développer la vente aupres des grandes surface ?

O Oui
0 Non

Question 17 - Quels sont les freins a la vente de produits locaux aux grandes
surfaces ?

[0 Rémunération trop faible

[0 Nécessité de volumes trop importants et/ou trop constants
LHAULIE ettt

[ Pas de frein

Question 18 - Souhaiteriez-vous développer la vente auprés de la restauration
collective (école, EHPAD...) ?

O Oui
O Non

Question 19 - Quels sont les freins a la vente aupres de la restauration collective ?
(Plusieurs réponses possibles)

[0 Rémunération trop faible

1 Nécessité de volumes trop importants et/ou trop constants

1 Période de vacances scolaires sans vente (pour le cas des
établissements scolaires)

[ Contraintes de livraison

[J Obligation d’agréments sanitaires pour produits d’origine animale
LT AULIE & eeeieii et cteeeeeree e et e e enneeeeneseeeeennnesaenasenns

[0 Pas de frein

Question 20 - Souhaiteriez-vous étre recontacter par mail pour recevoir la
présentation des résultats et suivre la suite de cette étude ? Si oui : merci
d'adresser un mail a plan-climat@forez-est.fr

O Oui
0 Non

Ce questionnaire est soumis a la protection des données personnelles mise en place par la
Communauté de Communes de Forez-Est, pour toutes questions relatives a ce dispositif, vous
pouvez consulter le détail sur ce site : https://forms.office.com/e/Qm9SVbxzwm



